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P Zum Verkaufer ist man nicht geboren!
» “Ein Produkt - eine Lieferleistung? Verkauf ist ein Handwerk, das gelernt sein will.
Letztlich schlagen Erfahrung, FleiB und Wissen das Talent. <

b d S i E "Warten Sie nicht auf den Erfolg - Ok w0, "Mit dem Internet ist es wie mit der Schwerkraft -
u ICOn ._.-J_%L. verursachen Sie ihn!" 3 Eﬁ-’.ﬂ es ist einfach da!"
) =
! '; L "
Was bieten Sie an? . [w] = P m [=] 2t

SR ¥,

e
RS Dieqstleistung? » Das Internet hat sich langst

als Vertriebs- und Marketingkanal
etabliert. Social Media ist
unaufhaltsam auf dem Vormarsch.

" .. K Rudolf Maier, Vertriebscoach
» Ldsungen fiur technische Aufgabenstellungen?

Ihre externe Vertriebsabteilung

» gewinnt fir Sie neue Kunden per Telefon-, Kalt- oder Warmakquise.
Auch IHRE potenziellen

Neukunden tummeln sich im
Internet und in der Social Economy. <
Rudolf Maier, Internet-Marketer

P entwickelt fir Sie Vertriebsstrategien zur Neukundengewinnung.

» erschlieBt fur Sie zusatzliche Vertriebsgebiete und Méarkte. :
Ob Telefonakquise oder Kundenbesuch -

P bietet Ihnen das Know How erfahrener Vertriebsprofis. profitieren Sie aus meiner iber 20jéhrigen Erfahrung.
» unterstiitzt Sie kompetent auf Messen. Buchen Sie mich als Coach fiir IHREN Verkaufserfolg! Mit budicon als Partner gewinnen
. i i auch Sie neue Kunden durch das Internet!
» bezahlen Sie nur, wenn sie gebraucht wird. v 3= . ..
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